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Finanzkennzahlen 2012

In Mio. EUR 2012 2011 Verdnderung
Umsatz 36,4 29,2 +25 %
Produktumsatz 33,8 29,2 +16 %
Operatives EBITDA? 6,1 4,1 +49 %
Operatives EBIT? 3,0 1,2 =100 %
Operativer Cash-Flow .1 3.2 >100 %
ROCE? (%) 5,0 1,8 >100 %

! EBITDA 7,1 Mio. EUR abziglich Wertaufholung Vermdgenswerte 1,0 Mio. EUR

2 EBIT 3,2 Mio. EUR abziglich Wertaufholung Vermégenswerte 1,0 Mio. EUR und auBerplanmaRige Wertberichtigung auf

Entwicklungsprojekte 0,8 Mio. EUR

* Return on Capital Employed (ROCE) misst wie effektiv und profitabel ein Unternehmen mit seinem eingesetzten Kapital umgeht.




Highlights Geschaftsjahr 2012

e Profitables Umsatzwachstum mit +25 % (Produkte +16 %) auf 36,4 Mio. € und +49 %
Operatives EBITDA auf 6,1 Mio. €; Erstmals positives CASH-EBIT

e Erfolgreiche Markteinfiihrung von LOQTEQ® mit Umsatzen in Hohe von 2,0 Mio. € im
ersten vollen Verkaufsjahr; Erreichung FDA-Zulassung fir alle Phase 1 LOQTEQ-Produkte

e Starkes Umsatzwachstum in den USA auf 6,0 Mio. € (+79 %) und in Asien auf 7,2 Mio. €
(+88 %)

e Abschluss von 2 Lizenz- und Liefervereinbarungen fiir Produkte Ostim und Vebroplast

e Markteinfliihrung der scCO,-Technologie, einer Methode zur Reinigung und Sterilisierung
von humanen Knochenmaterials mit Hilfe von superkritischem Kohlendioxid

e Abschluss von vier wichtigen Vertragen im Bereich Auftragsfertigung mit internationalen
Unternehmen aus Japan, Israel, Deutschland und den USA

e Nettoverschuldung wurde von 6,9 Mio. € auf 4,3 Mio. € reduziert
e Freshness-Index auf 15 % (Vorjahr: 13 %) verbessert

e Realisierung von bedeutenden Fortschritten in der Entwicklung einer
Silberbeschichtungstechnologie flir Trauma-Produkte



Umsatz-Bricke 2011 vs. 2012
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Geschaftsjahr 2012: Wachstumstreiber:

- Biomaterialien: +1,8 Mio. € (+10 %) = v. a. Knochenzement und Zementierungstechnik; Dentalprodukte

- Gele, Flussigkeiten und Knochenmaterialien: +1,8 Mio. € (+41 %) = v. a. medizinische Asthetikprodukte

Gele / Hiissigkeiten /
Knochenmaterialien

Trauma

Projekte

Umsatz 2012

- Trauma: +2,3 Mio. € (+ 58 %) = v. a. LOQTEQ® und Standardtrauma (v. a. Lochschrauben)




Internationaler Umsatz 2012

Deutschland*
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Gesamt
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Die Zahlen in den Klammern bezichen sich auf die Vorjahreswerte.

Umsdtze 2011 versus 2012 nach Regionen



Produkte & Markte

e Stand FDA-Zulassung LOQTEQ®:

—  Zulassung der gesamten Produktfamilie (6 Platten) im vierten Quartal

e Internationale Aktivitaten LOQTEQ®:
— Nach wie vor groBes internationales Interesse
— Vertragsabschliisse in Brasilien, Argentinien, Mexiko, Kolumbien, Italien, Spanien, Portugal, Tiirkei, Agypten

— Vertragsverhandlungen in USA (Pilotmarketingprojekt gestartet), China (mittlerweile abgeschlossen),
Skandinavien, Tschechien

— Unterzeichnung einer Pilotmarketingvereinbarung fiir den US-Markt im vierten Quartal
e Umsatz LOQTEQ® im ersten Jahr: 2,0 Mio. €
e Entwicklung von sechs zusatzlichen LOQTEQ®-Systemen nahezu abgeschlossen

e Einreichung der Registrierungsunterlagen in EU, USA, China und anderen Markten im vierten Quartal 2012 (Zulassung
inzwischen erhalten)

o Auftragsfertigung (Gele, Flissigkeiten und Knochenmaterialien):
e Abschluss Entwicklungsvereinbarung tGber ein entflammbares, steriles Produkt

e Abschluss einer Vereinbarung mit japanischem Geschaftspartner liber die Herstellung und sterile Befiillung eines rekombinanten
Protein-Produkts

e  Vereinbarung mit einem fiihrenden amerikanischen Forschungsinstitut



Forschung und Entwicklung

LOQTEQ®:

— Derzeit 6 Plattensysteme in der Vermarktung; 6 weitere Plattensysteme sind in der
Entwicklung nahezu abgeschlossen

— Abdeckung von ca. 80 % der LOQTEQ®-Indikationen nach erfolgreicher CE-
Zulassung / Erste Zulassungen fiir Anfang 2013 erwartet

Patente LOQTEQ®:

— Internationales (USA/EU) Patent ist eingereicht und im Prifungsverfahren

Abschluss der klinischen Studie fur Jason®/Beginn Studie fiir PerOssal®

Silberbeschichtung:

— Start der zulassungsrelevanten Tierversuche verzogert; Ausweitung der
Entwicklungsarbeiten auf weitere Produkte des Traumaportfolios

Magnesiumlegierung:
— Beginn der praktischen Arbeiten an EU Foérderprojekt

— Marz 2013: Joint Venture mit eontec co. Ltd. (China)



EBITDA-Bricke 2011 vs. 2012
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Bruttomarge = Umsatzerlose +/- Bestandveranderung - Materialaufwand




Highlights 2012 (Bilanz)

Unwesentliche Anderung der Bilanzsumme

— Q4/12: 68,6 Mio. € (Q4/11: 66,2 Mio. €) 2 +3,7 %

Weiterhin stabil und hohe Eigenkapitalquote
— Q4/12:74 % (Q4/11: 73 %)
— ohne Goodwill und bestimmte immaterielle Vermogenswerte : 44 % (Q4/11: 42 %)

— Verrechnung Kapitalriicklage mit Bilanzverlust aap AG (21,9 Mio. €)

Verbesserung der Liquiditatssituation

— Liquide Mittel Q4/12: 3,7 Mio. € (Q4/11: 2,2 Mio. €)

Signifikante Reduktion der Nettoverschuldung

— Von 6,9 Mio. € (Q4/11) auf 4,3 Mio. € (Q4/12)

Verbessertes Operatives Working Capital Management
— WOC- Ratio (Umschlagshaufigkeit): 2,5 (Q4/11: 1,8)
— Verminderung des Forderungsbestandes von 5,5 Mio. € (Q4/11) auf 4,2 Mio. € (Q4/12)
—  Durchschn. Kundenziel: 46 Tage (Q4/11: 58 Tage) = Unter Benchmark Industrie: 65-70 Tage



Highlights 2012 (Cash-Flow)

e Starkes Wachstum im Operativen-CF
— 2012:7,1 Mio. € (2011: 3,2 Mio. €)
= Profitables Umsatzwachstum mit verbessertem Working Capital Management; Lizenzgeschaft in Q1 und Q4
= Einmaleffekt: Vorabzahlungen von Kunden auf platzierte Bestellungen
e Leicht gestiegener Investitions-CF
— 2012:-3,9 Mio. € (2011: -3,7 Mio. €)
= Aktivierte Entwicklungsleistungen (Immaterielle Vermogenswerte): -2,7 Mio. €
= Sachanlagen (Technische Anlagen und BGA): -1,2 Mio. €
e Konsequenter Schuldenabbau im Finanzierungs-CF
— 2012:-1,6 Mio. € (2011: +1,8 Mio. €)
= Tilgung Finanzverbindlichkeiten: -3,6 Mio. € = inbes. Riickzahlung Gesellschafterdarlehen und Tilgung Schuldschein
= Neuaufnahme zinsginstiger Kredite: +2,0 Mio. € = partielle Substitution héher verzinslicher Gesellschafterdarlehen
= KapitalmaBnahmen: -0,1 Mio. € 2 Erwerb Minderheitenanteile ADC
= Verdnderung Kreditlinien: +0,1 Mio. € = Nettobetrachtung = Leicht erhdhte Inanspruchnahme
e \Verbesserte Finanzbasis: Erhohte Liquide Mittel und DCR/ICR (iber BenchmarkgroRen
— Q4/12: 3,7 Mio. € (Q4/11: 2,2 Mio. €) = Netto- CF 2012: +1,5 Mio. €
— DCR (rollierend letzte 4 Quartale): 0,8 (2011: 1,7)

— ICR (rollierend letzte 4 Quartale): 11,8 (2011: 6,8)
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Ausblick 2013

e Managementagenda 2013:

Steigerung der Trauma-Umsatze auf (iber 10 Mio. € (+60 %), der LOQTEQ®-Anteil soll > 5 Mio. €
(+140 %) betragen

Gewinnung von Distributoren in sieben der neun BRICS- und SMIT-Lénder (2012: vier)

Erweiterung des LOQTEQ®-Portfolios auf 12 Platten (2012: sechs)

Belieferung von Knochenbanken mit scCO,-Allograftprodukten in mindestens vier EU-Landern,
darunter vorzugsweise Deutschland

Realisierung eines Freshness Indizes von mindestens 20 % (Branchen-Benchmark)

Entwicklung neuer Instrumentensétze fir LOQTEQ®

Initiilerung des neuen Traumaportfolio ,Polyaxial”

Vorbereitung des Zulassungsantragsdossier fiir ein erstes silberbeschichtetes Traumaprodukt

Profitables Wachstum: Umsatz +10 % und EBITDA +15 %

Working Capital-quote > 2,2 (im Verhaltnis zu den Umsatzerlosen)

Realisierung eines positiven 6konomischen Gewinns (ROCE > WACC)

DCR < 2 und ICR > 10 (bezogen auf operatives EBITDA)

Organisation/IT

Weitere Lieferketten-Optimierung durch die Implementation zusatzlicher ERP-Funktionalitdten

Machbarkeitsstudie tGber die Auslagerung vordefinierter Produkte

Desinvestition/Auslizensierung von Produkten/IP, die nicht zum Kerngeschaft gehoren
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Aktuelle Nachrichten

e 29. Marz 2013 - Abschluss eines Entwicklungs- und Liefervertrages

— Biomaterial und Misch- und Applikationsvorrichtung mit anschlieBendem Know-How-Transfer

— Bei Abschluss aller Milestones: Zahlungen i.H.v. insgesamt 6,9 Mio. € (basierend auf heutigen
Umrechnungskursen)

— Im ersten Quartal 2013: Vorabgebihr i.H.v. 2,8 Mio. € (,,sonstige betriebliche Ertrage”) und 1,5
Mio. € (,Umsatz”)
Liefervertrag: 24 Monate mit Verlangerungsoption. 2013: Umsatze i.H.v. mindestens 1,4 Mio. €

e 21. Mdrz 2013 - Abschluss eines Lizenzvertrags mit BiosCompass, Inc. (USA)

— Nichtkernprodukt Adcon®
— Lizenz bezieht sich auf samtliches geistiges Eigentum und gilt weltweit
— Einmaliges Lizenzentgelt i.H.v. 1,7 Mio. €

— Transaktion wurde zu Buchwerten ausgefiihrt und hat daher keinen Effekt auf das
Jahresergebnis
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aap Implantate AG
Lorenzweg 5
12099 Berlin

Marc Heydrich

Investor Relations

Tel.: +49 30750 19-134
Fax: +49 30 750 19 - 290

E-Mail: ir@aap.de
Website aap: www.aap.de




