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Ausgewdhlte Kennzahlen

Selected figures

Umsatz und Ergebnis / Sales and result 01.01.-30.09.2014 |01.01.-30.09.2013 |Verinderung/Change
Umsatzerldse | Sales 23.031 T€ 28.402 T€ -19 %
EBITDA 2.440 T€ 5.282 T€ -540fp
EBITDA-Marge (%) | EBITDA margin 1 % 19 % -

EBIT 793 T€ 2.951 T€ -73 %
EBIT-Marge (Umsatzerlose) | EBIT margin 3 0 10 % -
Cash-EBT* 270 T€ 2.036 T€ -87 %
Periodenergebnis [ Net result 821 T€ 2.552 T€ -68 %
Cashflow und Investitionen / Cash flow and investments |01.01.-30.09.2014|01.01.-31.09.2013 |Verinderung/Change
Operativer Cash-Flow |/ Operative Cash-Flow -3.324 T€ 1.887 T€ -276 %
Investitionen immat. Vermogenswerte

Investing activities in Intanggible Asset/s SIS R A 42 %
Investitionen Sachanlagen |

Investing activities in ?angible Assets 1.165 T€ 2:466 T€ 35%
Investitionen (Gesamt) [ Total investing activities 3.334 T€ 3.990 T€ 38 %
Wertentwicklung / Value development 30.09.2014 31.12.2013 Verianderung/Change
Immaterielle Vermogenswerte | Intangible assets 14.771 T€ 14.502 T€ 2%
Sachanlagen [ Tangible Assets 7.285 T€ 5.906 T€ 23 %
Working Capital 16.509 T€ 13.893 T€ 19 %
Working Capital-Quote (Umsatz*) | Working capital ratio (sales**) 2.1 2.9 -100 %
Langfristige Vermégenswerte [ Non-current assets 25.860 T€ 22.395 T€ 15 %
Kurzfristige Vermogenswerte | Current assets 34.886 T€ 42.843 T€ -19 %
Kapitalstrucktur / Capital structure 30.09.2014 31.12.2013 Verinderung/Change
Bilanzsumme | Total assets 60.746 T€ 65.238 T€ -7 %
Eigenkapital / Shareholder’s equity 48.266 T€ 48.451 T€ k. A.
Eigenkapitalquote | Equity ratio 79 % 74 % -
Schuldendeckungsgrad (DCR) / Debt coverage ratio (DCR) 1,2 0,6 105 %
Zinsdeckungsgrad (ICR) / Interest coverage ratio (ICR) 26,9 24,9 8 0o
Aktie*** [ Share 30.09.2014 30.09.2013 Veridnderung/Change
Gesamtaktienanzahl Mio. Stck. N

Total amount of shares mio. pcs. 30.7 307 kA
Schlusskurs [ Share price (closing) 2,56 € 1,32 € 94 %)
Marktkapitalisierung 30.06.

Market fapitalisatign 06/30 [GRRPAILS LR k2 94 %
Quartalsdurchschnittskurs | Share price (average) 2,86 € 1,31 € 118 %
Quartalshoch [ Share price (high) 3,36 € 1,39 € 142 %
Quartalstief [ Share price (low) 2,54 € 1,24 € 105 %

@ Handelsvolumen/Tag (Stiick) / Average Volume/day (pieces) 30.339 13.856 119 %
Mitarbeiter Konzern / Employees group 30.09.2014 31.12.2013 Verinderung/Change
Mitarbeiter (Kopfe) | Employees (Headcount) 224 290 -23 %
Mitarbeiter (JAE) [ Employees (FTE) 199 274 -27 %

T€ corresponds to €K.

* EBT ohne Beriicksichtigung von aktivierten Entwicklungsleistungen und darauf entfallende Abschreibungen | EBT excluding capitalised development work and depreciation thereof

** Umsatz der letzten vier Quartale [ Sales for the last four quarters
*** Schlusskurse Borsenplatz XETRA | Closing prices XETRA

Hinweis: Bei den im Quartalsbericht dargestellten Zahlenangaben kénnen technische Rundungsdifferenzen bestehen,

die die Gesamtaussage nicht beeintréchtigen.

Note: In the figures, as shown in the quarterly report, technical rounding differences could exist, which have no impact on the entire

statement.

Produktbild Titel: LOQTEQ® Ellenbogenplattensystem
Product image front page: LOQTEQ® Elbow Plating System
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Vorwort des Vorstands

Foreword by the Management Board

Sehr geehrte Damen und Herren,

Sehr geehrte Aktiondrinnen und Aktiondre,

im dritten Quartal 2014 konzentrierte sich das Un-
ternehmen weiterhin auf die Erreichung seiner gesteck-

ten strategischen und finanziellen Ziele fiir 2014.

Das Management hat folgende fiinf Handlungsfelder

identifiziert, die im Einklang mit den in der Manage-

ment Agenda fiir 2014 gesteckten strategischen und
finanziellen Zielen stehen:

e Fokussierung auf Trauma: Ausbau der aap Implantate
AG zu einem fiihrenden europdischen Traumaunter-
nehmen

e Beschleunigung wertorientierter Innovation: Ent-
wicklung von Technologien und Produkten mit kli-
nischen sowie 6konomischen Vorteilen

® Erweiterung des Marktzugangs: Fokus auf Lander mit
starken Wirtschaftswachstumsraten wie BRICS und
SMIT sowie USA

e Optimierung der operationalen Effizienz: Kostenop-
timierung, Supply Chain, Vertriebseffizienz

® Ergdnzung des organischen Wachstums durch Ak-
quisition: Rationale sind Kostensynergien, Portfolio-
erweiterung, geographische Abdeckung und Errei-

chung einer kritischen Masse

Die folgenden Highlights zeigen die Fortschritte des
dritten Quartals sowie der ersten neun Monate 2014
beziiglich der Umsetzung der oben genannten MaB-

nahmen:

Der Umsatz im Traumabereich wuchs im dritten Quar-
tal 2014 um 48 % auf 3,3 Mio. € und wurde haupt-
sachlich aus Bestandskunden generiert, wahrend in den
ersten neun Monaten ein Anstieg um 29 % auf 8,4 Mio.

€ realisiert werden konnte. Besonders erfreulich ist die

Ladies and Gentlemen,

Dear shareholders,

The Company continued in the third quarter to concen-
trate on achieving its strategic and financial targets for
2014.

Management has identified the following five fields of

action that are in line with the strategic and financial

targets laid down in der Management Agenda for 2014:

® Focus on trauma: Develop aap Implantate AG into
a leading European trauma company

® Accelerating value-oriented innovation: Develop
technologies and products with clinical and eco-
nomic benefits

e Expansion of market access: Focus on countries
with strong economic growth rates like the BRICS
and SMIT countries and the United States

* Optimisation of operational efficiency: Cost optimi-
sation, supply chain, sales efficiency

® Supplementing organic growth by means of acqui-
sition: rationals are cost synergies, portfolio expan-

sion, geographical coverage and critical mass

The following highlights indicate progress achieved in
the third quarter and in the first nine months of 2014 in

respect of implementing the above measures:

L Customers )

Trauma sales increased by 48% to € 3.3 million in the
third quarter of 2014, mainly generated from existing
customers, with 29% sales growth in the first nine
months to € 8.4 million. The development of sales of our

LOQTEQ® product portfolio has been particularly pleas-

Quarterly Report | 9 monthly report )
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BEA@® Unmsatzentwicklung mit unserem LOQTEQ®-Produktport-

aap Implantate AG ¢ Quarterly 3|14

folio: Der Umsatz im dritten Quartal 2014 stieg um
110 % auf 2,4 Mio. € und wuchs in den ersten neun
Monaten um 68 % auf 5,3 Mio. €. Ausschlaggebend
fiir diese Entwicklung waren vor allem steigende Um-
satze mit Kunden aus China, Russland und der Tiirkei.
Diese weit tiber dem Marktdurchschnitt liegende Ent-
wicklung spiegelt klar das kommerzielle Potential und
die Wettbewerbsfahigkeit unserer innovativen Trauma-

produkte wider.

Mit verschiedenen US-amerikanischen Distributoren
befindet sich aap in Gesprachen bzw. Verhandlungen
zum Vertrieb des aap-Traumaportfolios in den USA. Um
den zeitnahen Start der Distribution in den USA zu
ermdglichen, wurden im dritten Quartal die notwen-
digen organisatorischen MaBnahmen initiiert. Dazu ge-
horen u. a. die Griindung einer US-amerikanischen Toch-
ter, die u.a. als Importagent fungiert, sowie die Ver-
handlung eines Vertrags mit einem FDA-akkreditier-

ten Logistikdienstleister.

Anfang Oktober fand ein Audit der brasilianischen Zu-
lassungsbehorde in Berlin statt. Ausgehend von ersten
positiven Riickmeldungen, gehen wir von der Erteilung

der Zulassung in den nachsten Monaten aus.

Innovation

Ein wesentliches Highlight des abgelaufenen Quartals
stellt die Anfang Oktober vom amerikanischen Patent-
und Markenamt (USPTO) erhaltene ,notice of allowan-
ce" fiir Kernpatentanspriiche unseres LOQTEQ®-Systems
dar, die die neueste und aktuellste Kerntechnologie
abdeckt. Daneben wurden planmiBige Fortschritte
beim Ausbau des LOQTEQ®-Portfolios mit z.B. Design-
festschreibung fiir das polyaxiale Radiussystem und der
Durchfiihrung zahlreicher zulassungsrelevanter mecha-

nischer Tests, erzielt. Auch im Bereich Silbertechnologie

Quarterly Report | 9 monthly report >

ing. Sales in the third quarter rose by 110% to € 2.4 mil-
lion and in the first nine months of 2014 by 68% to
€ 5.3 million. This was mainly due to growth in sales to
customers in China, Russia and Turkey. This trend - well
above the market average - clearly reflects the com-
mercial potential and competitiveness of our innovative

trauma products.

aap is holding talks or negotiations with various US dis-
tributors on sales of the aap trauma portfolio in the
United States. The necessary organisational measures
were initiated to enable distribution to get up and run-
ning promptly in the US. They include setting up a US
subsidiary to serve inter alia as an import agent and to
negotiate a contract with an FDA-accredited logistics

service provider.

At the beginning of October the Brazilian approval
authority conducted an audit in Berlin. On the basis of
positive initial feedback we expect approval to be grant-

ed in the months ahead.

L Innovation )

A major highlight of the third quarter was the notice of
allowance received at the beginning of October from the
US Patent and Trademark Office for core patent claims
in respect of LOQTEQ® system that covers the latest core
technology. In addition, scheduled progress was made
on expanding the LOQTEQ® portfolio by, for example,
defining the design of the polyaxial radius system and
carrying out a large number of mechanical tests that
are relevant for product approval. Further relevant

development work was undertaken in silver technology.
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konnten weitere relevante Entwicklungen umgesetzt wer-
den: Wir haben die abschlieBenden Berichte liber die
Ergebnisse der ersten Tierversuche zu den Toxizitdtsun-
tersuchungen und zum Infektionsmodell erhalten.
Unser erklartes Ziel bleibt es, bis Ende 2015 die CE-Zu-
lassung fiir die ersten silberbeschichteten Implantate zu
erlangen. Das Interesse an aap's Silbertechnologie von

weltweit tatigen Medizintechnikfirmen ist weiterhin hoch.

Mit einem Quartalsumsatz von 7,8 Mio. € liegt aap am
oberen Ende der zu Beginn des Quartals abgegebenen
Prognose und konnte mit einem Q3-EBITDA von 0,8 Mio. €
den Prognosewert sogar tibertreffen. Im Vergleich zum
Vorjahresquartal konnte somit ein Umsatzwachstum von
23 % realisiert werden, das vor allem durch den Um-
satzanstieg mit unserem LOQTEQ®-System (+110 %) und
im Bereich Biomaterialien (+28 %) erzielt wurde. In den
ersten neun Monaten 2014 konnte damit ein Umsatz-
wachstum von 16 % auf 22,1 Mio. € fiir den fortgefihr-
ten Bereich erreicht werden, wobei auch hierbei das
Wachstum durch LOQTEQ® (+68 %) und Biomaterialien
(+42 %) getragen wurde. Das EBITDA des fortgefiihr-
ten Bereichs im Neunmonatszeitraum betragt 2,4 Mio. €
nach 3,2 Mio. € im vergleichbaren Vorjahreszeitraum,
wobei in beiden Perioden besondere Effekte (Einmal-
effekte aus AnteilsverduBerungen und aus Einmalkosten
im Zusammenhang mit strategischen MaBnehmen sowie
Projekterl6sen sowie damit jeweils in Zusammenhang
stehenden Kosten) enthalten sind. Ohne Berlicksich-
tigung dieser Effekte betrdgt das vergleichbare nor-
malisierte Neun-Monats-EBITDA 1,3 Mio. € (Vorjahr:-
1,3 Mio. €). Mit einer Nettoliquidititsposition von 10
Mio. € (31.12.2013 fortgefiihrter Geschiftsbereich: Net-
toschulden von 3,4 Mio. €) verfiigt aap weiterhin tiber
eine solide finanzielle Basis zur Sicherung des weite-

ren Wachstums.

Quarterly Report | 9 monthly report )

We got the final reports on the findings of the first ani- @JEIIN

mal experiments on toxicity and the infection model.
Our stated aim continues to be that of securing CE
approval for the first silver-coated implants by the end
of 2015. Globally active medical technology companies’

interest in aap’s silver technology continues to be high.

L Finance )

With Q3 sales totalling € 7.8 million aap ended the
quarter at the upper end of the forecast made at the
beginning of the quarter and was able to exceed the
forecast with a Q3 EBITDA of € 0.8 million. Sales were
23% higher than in the previous year's third quarter,
due mainly to the growth in sales of our LOQTEQ® sys-
tem (+110%) and in the biomaterials sector (+28%). In
the first nine months of 2014 sales grew by 16% to
€ 22.1 million for continuing operations, sustained
mainly by growth in sales of LOQTEQ® products (+68%)
and biomaterials (+42%). EBITDA for continuing opera-
tions in the first nine months was € 2.4 million after
€ 3.2 million in the corresponding period of the previous
year, including special effects in both periods (One-off
effects of equity disposals and one-off costs in connec-
tion with strategic measures and project business, pro-
ject proceeds and the respective costs incurred).
Excluding these effects, like-for-like nine-month 2014
EBITDA was € 1.3 million (previous year: -€ 1.3 million).
With a net liquidity position of € 10 million (31.12.2013,
for continuing operations: net debts totalling € 3.4 mil-
lion) aap continues to have a sound financial basis from

which to ensure further growth.

aap Implantate AG ¢ Quarterly 3|14
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Wir haben mit ausgewahlten potenziellen strategischen
Interessenten und Private Equity-Investoren intensi-
ve Gesprdache zu moglichen strategischen Optionen fir
die aap Biomaterials GmbH (Knochenzemente und
Mischsysteme sowie Biomaterialien) gefiihrt. Unser Ziel
ist es, eine Transaktion spatestens im ersten Quartal
2015 abzuschlieBen. Die Intention dieser MaBnahme
ist die Schaffung eines reinen Trauma-Unternehmens,
welches mit IP-geschiitzten Produkten in wachs-

tumsstarken Markten tatig ist.

Weiterhin gute Fortschritte haben wir auch im drit-
ten Quartal bei der Optimierung des Lieferketten-Ma-
nagements gemacht: So konnte nach der Verbesserung
der Lieferfahigkeit im Bereich der Schraubenproduktion
auch eine Steigerung im Bereich der Plattenproduktion
erzielt werden. Daneben haben wir begonnen, verschie-
dene KostenmaBnahmen einzuleiten, um insbesonde-
re beginnend ab 2015 die Verwaltungskosten zu sen-

ken.

Sdmtliche vorgenannten Entwicklungen zeigen die
Fortschritte um aap als ein fokussiertes Traumaunter-
nehmen aufzubauen und haben die Basis fiir ein lang-

fristiges Wachstum weiter gefestigt.

Bruke Seyoum Alemu
Vorstandsvorsitzender /| CEO
Chairman of the Management Board, CEO

Quarterly Report | 9 monthly report >

< Organisation )

We have held intensive talks with selected potential
strategic parties and private-equity investors on possible
strategic options for aap Biomaterials GmbH (bone
cements and mixing devices as well as biomaterials). Our
strategic objective is to complete a transaction in the
first quarter of 2015 at the latest. Our intention in doing
so is to transform aap Implantate AG into a company
that is active solely in the trauma sector with IP-protect-

ed products in high-growth markets.

We also continued in the third quarter to make good
progress in optimising our supply chain management.
After improving our delivery capability in screw produc-
tion, we were able to increase our plate production. In
addition, we have bequn to initiate a variety of cost
measures in order to reduce administrative costs in par-

ticular, starting in 2015.

All of the above-mentioned developments testify to
progress in developing aap into a focussed trauma com-
pany and have further consolidated the basis for long-

term growth.

Marek Ha
Mitglied des Vorstands /| CFO
Member of the Management Board, CFO
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e Konzern-Zwischenlagebericht o
® Interim Group Management Report

Geschaftsentwicklung

Business Development

Organisatorische und rechtliche Struktur

In den Konzernabschluss sind neben der aap Implantate
AG alle Unternehmen nach der Methode der Vollkon-
solidierung einbezogen worden, bei denen dem Mut-
terunternehmen aap Implantate AG direkt oder indi-
rekt tber einbezogene Tochtergesellschaften die
Mehrheit der Stimmrechte zusteht.

Anteilshohe in %

< Organizational and Legal Structure )

The consolidated financial statements include, in addi-
tion to aap Implantate AG and on the basis of the full
consolidation method, all companies in which the par-
ent company aap Implantate AG holds a controlling
interest, either directly or indirectly via consolidated
subsidiaries.

Shareholding in %

aap Implantate AG

Berlin  Muttergesellschaft
aap Biomaterials GmbH
Dieburg 100 %
aap Joints GmbH
Berlin 33 %
AEQUOS Endoprothetik GmbH
Miinchen 4,57 %

Operativ titige Tochterunternehmen

In der aap Biomaterials GmbH sind alle deutschen Ent-
wicklungs- und Produktionsaktivitdten im Bereich Kno-
chenzement und Zementierungstechniken sowie medi-
zinischer Biomaterialien zusammengefasst. Sitz der

Gesellschaft ist Dieburg bei Frankfurt/Main.

Beteiligungen

Nach dem Verkauf von 67 % der Anteile im Juni 2013
besteht eine Beteiligung in Hohe von 33 % an der aap
Joints GmbH. In der aap Joints GmbH sind samtliche
Aktivitaten im Bereich Orthopiadie (Knie, Hiifte und

Schulter) zusammen mit der C~Ment®-Linie gebiindelt.

An der AEQUOS Endoprothetik GmbH besteht eine Be-
teiligung ohne maBgebenden Einfluss auf die Geschafts-

und Finanzpolitik in Hohe von 4,57 %.

aap Implantate AG

Berlin  parent company
aap Biomaterials GmbH
Dieburg  100%
aap Joints GmbH
Berlin  33%
AEQUOS Endoprothetik GmbH
Munich  4.57%
L Active operating subsidiaries )

All German development and production activities in
bone cement and cementing techniques and medical
biomaterials are bundled in aap Biomaterials GmbH. The
company's registered office is in Dieburg, near Frankfurt

am Main.

< Holdings )

Following the June 2013 disposal of a 67% sharehold-

ing, aap retains a 33% stake in aap Joints GmbH, a
company in which all orthopaedic activities (knee, hip
and shoulder) are bundled along with the C~Ment®

product line.

The 4.57% shareholding in AEQUOS Endoprothetik
GmbH does not exercise a material influence on that

company's business and financial policy.
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Rest der Welt
Rest of the world

Deutschland

Amerika Germany

The Americas
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|2014

Quarterly Report | 9 monthly report )

( Products, Markets & Sales )

Rest der Welt
Rest of the world

Deutschland

17,6 % Germany

24,8 %

Amerika
The Americas

36,9 %

Europa
Europe
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10.000
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Germany

Europe

T€ corresponds to €K.

aap verfligt tber drei Vertriebskanile. Neben dem Di-
rektvertrieb im deutschsprachigen Raum an Kranken-
hduser, Einkaufsgemeinschaften und Verbundkliniken
erfolgt zusatzlich der Vertrieb liber ein internationa-
les Distributorennetzwerk in Gber 60 Lindern und OEM-
Partnerschaften mit nationalen und internationalen
Kunden. aap konzentriert die internationalen Vertriebs-
aktivitaten tber seine Distributionspartner auf Wachs-
tumsmarkte und Schlissellander wie USA, EU, BRICS-
und SMIT-Ldnder und den Mittleren Osten. Des Wei-
teren verkauft aap seine Produkte weltweit an Vertriebs-

partner unter eigenen und dritten Marken.

B 03 2014 Umsitze / Sales

Rest der Welt
Rest of World

Amerika
The Americas

Q3 2013 Umsitze [ Sales

aap has three sales channels. Along with direct sales in
German-speaking countries to hospitals, hospital
groups and purchasing pools, aap products are sold via
an international network of distributors in over 60
countries and in OEM partnerships with national and
international customers. aap concentrates its interna-
tional sales activities via distribution partners on
growth markets and key countries such as the United
States, the EU, the BRICS and SMIT countries and the
Middle East. aap also sells its products to distribution
partners worldwide under its own and third-party brand

names.
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Im dritten Quartal 2014 organisierte aap eine LOQTEQ®-
und Firmenprasentation fir den Leiter der Orthopadie
eines groBen Krankenhauses in China. In Zukunft ist
in Kooperation mit unserem Handler in China die Er-
6ffnung eines sogenannten Sino-Trauma-Centers mit
diesem Krankenhaus geplant. Des Weiteren gab es ein
Zusammentreffen in Berlin mit einer groBen Delegation
aus sechs tiirkischen Professoren und Arzten auf Em-
pfehlung unseres Exklusivhandlers in der Tiirkei. Den
Workshop-Teilnehmern wurde an diesem Tag, neben der
Firma aap und ihrer Produktion, auch das LOQTEQ®-
Produktportfolio vorgestellt. Ebenfalls veranstaltete aap
eine Produktschulung fiir LOQTEQ® Phase 2 mit unse-
rem tschechischen Exklusivhdandler sowie fir LOQTEQ®

mit zwei deutschen Fachhandlern.

Am 30. September 2014 nahm aap am wissenschaft-
lichen Symposium und Festkolloquium zur Ehren von
Prof. Prof. h.c. Dr. Dr. Dr. h.c. Schnettler in GieBen teil.

Produktentwicklungen und Zulassungen

Im Bereich Trauma stand im dritten Quartal weiterhin
die Erweiterung des LOQTEQ®-Plattenportfolios im Fokus.
Die Entwicklung weiterer LOQTEQ® Plattensysteme (sog.
.Phase 3") verlduft planmaBig. Zusammen mit den be-
reits erfolgreich am Markt platzierten Systemen wird
damit die Indikationsabdeckung erweitert. In ,Phase 3"
stehen u.a. ein periprothetisches Plattensystem, wei-
tere anatomische Platten zur Versorgung der unteren
und oberen Extremitdten sowie ein polyaxiales LOQTEQ®
Radiusplattensystem im Mittelpunkt. Fiir das Klavikula-
Plattensystem wurde die Entwicklung von zwei weite-
ren Platten abgeschlossen, somit ist das Klavikula
Gesamtsystem im Dezember 2014 fiir den Markt ver-
fligbar. Die FDA - Freigabe fiir das LOQTEQ® Klavikula-
System und die optimierten Standardkortikalisschrauben

3.5 und 4.5 haben wir im dritten Quartal erhalten.

In the third quarter of 2014, aap organised a LOQTEQ® @Y

and company presentation for the head of orthopaedics
at a large hospital in China. In the future, in cooperation
with our dealer in China, we also plan to open a so-
called Sino Trauma Center with that hospital. There was
also a meeting in Berlin with a large delegation of six
Turkish professors and doctors on the recommendation
of our exclusive dealer in Turkey. On the day of the
workshop participants not only visited aap and its pro-
duction facilities but were also given a LOQTEQ® prod-
uct portfolio presentation. Furthermore, aap held a pro-
duction training session for LOQTEQ® Phase 2 with our
Czech exclusive dealer and for LOQTEQ® with two

German dealers.

On 30 September 2014, aap took part in a scientific
symposium and a festive colloquium in honour of Prof.
Prof. h.c. Dr. Dr. Dr. h.c. Schnettler in GieBen.

L Product Developments and Approvals )

In the Trauma sector the focus continued in the third
quarter to be on expanding the LOQTEQ® plate portfolio.
Development of further LOQTEQ® plate systems (the so-
called Phase 3) is on schedule. Together with the systems
already successfully placed in the market, the indication
coverage will be extended. Phase 3 focal points will
include a periprosthetic plate system, further anatomic
plates for the lower and upper extremities and a polyax-
ial LOQTEQ® radius plate system. Development of two fur-
ther plates for the LOQTEQ® clavicle plate system was
completed, so the entire clavicle system will be available
on the market in December 2014. FDA approval of the
LOQTEQ® clavicle plate system and optimised 3.5 and 4.5

standard cortical screws was received in the third quar-

ter.
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BEX@ ' dritten Quartal 2014 sind folgende Fortschritte im
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Bereich Biomaterialien zu verzeichnen: Im Bereich Auf-
tragsentwicklung mit namhaften internationalen Part-
nern konnten wir bei diversen Projekten Fortschritte
erzielen. Im Projekt Silberbeschichtung fanden weitere
Tierversuche mit beschichteten Titanplattchen statt. Eine
klinische Studie am Universitatsklinikum Frankfurt am
Main zur Verkiirzung der postoperativen Antibiotika-
Gabe nach lokaler Antibiose mit Verwendung des
Produktes PerOssal® bei infektitsen Wirbelsdulenerkran-
kungen verlauft nach wie vor planmiBig. Es wurden

weitere Zulassungsunterlagen fiir Mexiko eingereicht.

Mitarbeiterinnen und Mitarbeiter

Die Zahl der Mitarbeiter per 30. September 2014 betrug
224, davon 203 Vollzeit- und 21 Teilzeitbeschaftigte (Vor-
jahr: 288, davon 233 Vollzeit- und 55 Teilzeitbeschaf-
tigte).

Quarterly Report | 9 monthly report >

In the third quarter of 2014 the following progress was
made in the Biomaterials sector. In contract development,
various projects with well-known international partners
made headway. In the silver coating project further ani-
mal experiments were conducted with coated titanium
platelets. A clinical study at Frankfurt am Main University
Hospital on reducing post-operative administration of
antibiotics after local antibiosis using PerOssal® to treat
infectious spinal diseases continues to progress accord-
ing to plan. Further product approval documents were

submitted for Mexico.

C Employees )

As of September 30, 2014, the number of employees was
224, including 203 full-time and 21 part-time staff (pre-
vious year: 288, including 233 full-time and 55 part-

time employees).

Anteilsbesitz

Shareholdings

Die nachstehende Tabelle zeigt den direkten und indi-
rekten Anteilsbesitz aller Mitglieder des Aufsichtsrats
und des Vorstands an der Gesellschaft per 30. September

2014.
MITGLIEDER DES AUFSICHTSRATS/

The following table shows the shares in the company
held directly and indirectly by members of the
Supervisory Board and the Management Board as of
September 30, 2014.

SUPERVISORY BOARD MEMBERS

AKTIEN/SHARES OPTIONEN/OPTIONS

Biense Visser* 270.196 200.000
Ronald Meersschaert 0 0
Rubino Di Girolamo 1.626.157 0

MITGLIEDER DES VORSTANDS/

MANAGEMENT BOARD MEMBERS

AKTIEN/SHARES OPTIONEN/OPTIONS

Bruke Seyoum Alemu

70.000 150.000

Marek Hahn

35.000 150.000

* Aufsichtsratsmitglied seit 13.6.2014 | Supervisory Board member since June 13, 2014
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Konzern-Ertrags-, Finanz- und Vermogenslage®

Consolidated Earnings, Financial and Asset Position®

Umsatzentwicklung und Gesamtleistung

Im dritten Quartal 2014 realisierte die aap-Gruppe einen
Umsatz von 7,8 Mio. €. Im Vergleich zum Vorjahres-
umsatz i.H.v. 6,3 Mio. € stieg der Umsatz somit um 23 %.
Der Umsatz in den ersten neun Monaten des Geschafts-
jahres betrug 22,1 Mio. €. In den ersten neun Monaten
2013 betrug der Umsatz 19,0 Mio. €, was einer Stei-

gerung von 16 % entspricht.

Im Neun-Monats-Umsatz des Vorjahreszeitraumes
sind Effekte aus dem Abschluss von Entwicklungs- und
Liefervertragen tber Produkte aus dem Bereich Bio-
materialien i.H.v. 2,1 Mio. € enthalten. Ohne Berlick-
sichtigung dieser Projekteffekte ergibt sich fir die ers-
ten neun Monate 2013 ein Produktumsatz von 16,9 Mio. €.
Der vergleichbare Umsatz, ohne Effekte aus Projekt-
geschaften in den ersten neun Monaten 2014 betragt
21,8 Mio. € und fiihrt somit zu einem Umsatzanstieg
von 29 %. Wie bereits in den Vorquartalen basiert das
Umsatzwachstum ausschlieBlich auf der Steigerung der

Produktumsitze.

MaBgeblich fiir die Umsatzentwicklung sowohl im drit-
ten Quartal als auch in den ersten neun Monaten waren
im Wesentlichen die folgenden Effekte:

e Trauma-Umsatz fiir das dritte Quartal 2014 von 3,3
Mio. € (+ 48 %) , wovon 2,4 Mio. € (+110 %) auf
Umsidtze mit unserem LOQTEQ®-System entfallt

e Erhdhung des Umsatzes im Traumabereich in den ers-
ten neun Monaten 2014 um 29 % auf 8,4 Mio. €,
wobei auch hier das LOQTEQ®-System mit einem
Wachstum von 68 % auf 5,3 Mio. € maBgeblich war

e Umsatzwachstum im Bereich Biomaterialien (ohne
Projekteinnahmen) um 28 % auf 4,2 Mio. € im drit-
ten Quartal wiahrend der Umsatz in den ersten neun

Monaten auf 12,7 Mio. € wuchs (+42 %)

In the third quarter of 2014, aap Group sales totalled
€ 7.8 million. Compared with the previous year's € 6.3
million, sales revenue was therefore up by 23%. Group
sales in the first nine months of the financial year were
€ 22.1 million. With nine-month sales in 2013 totalling
€ 19.0 million, the growth rate was 16%.

The previous year's nine-month sales total included the
effects of signing a € 2.1 million development and sup-
ply contracts for a biomaterials products. Disregarding
these project effects, product sales in the first nine
months of 2013 were € 16.9 million. Comparable, like-
for-like sales in the first nine months of 2014, excluding
the effects of project business, totalled € 21.8 million,
corresponding to sales growth of 29%. As in previous
quarters, sales growth is based solely on the increase in

product sales.

Sales development both in the third quarter and in the
first nine months of 2014 was due mainly to the fol-
lowing effects:

e Third-quarter Trauma sales totalling € 3.3 million
(+48%), of which sales of our LOQTEQ® system
accounted for € 2.4 million (+110%)

® A 29% increase in Trauma sales in the first nine
months of 2014 to € 8.4 million, toward which the
LOQTEQ® system contributed € 5.3 million, corre-
sponding to a growth rate of 68%

e Sales growth in the Biomaterials sector (excluding
project revenues) of 28% to € 4.2 million in the
third quarter and 42% growth in the first nine

months to € 12.7 million.

* soweit nicht anders dargestellt, betreffen alle Angaben zur Konzern-Ertrags-, Finanz- und Vermdgenslage den fortgefiihrten Bereich /

unless stated otherwise, all figures of Consolidated Earnings, Financial and Asset Position related to continuing operations
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BECX@ Dcr Umsatz des Gesamtkonzerns (inklusive des aufge-
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gebenen Geschiftsbereiches) liegt bei 23,0 Mio. €.

Die Gesamtleistung enthélt neben den Umsatzerldsen
aus gewohnlicher Geschaftstatigkeit sowohl Bestands-
verdanderungen als auch aktivierte Eigen- und Entwick-
lungsleistungen. Im dritten Quartal stieg die Gesamt-
leistung vor allem aufgrund der gestiegenen Umsatz-
erldse von 7,4 Mio. € auf 8,3 Mio. Die Gesamtleistung
in den ersten neun Monaten erhdhte sich aufgrund der
gestiegenen Umsatzerl6se und des Bestandsaufbaus von
20,2 Mio. € auf 24,2 € (+20 %) Ohne Beriicksichtigung
des Umsatzeffektes des im Vorjahr geschlossenen Ent-
wicklungs- und Liefervertrages (2,1 Mio. €) ergibt sich
ein Anstieg von 32 %. Die ausgewiesene Bestandser-
héhung von 1,0 Mio. EUR resultiert vor allem aus dem
im ersten Quartal erfolgten Lagerbestandsaufbau in-
folge der Sicherstellung der Lieferfahigkeit im Bereich
Trauma. Daneben spiegelt sie ebenfalls den hdheren
Bestand an gearbeiteten Auftragen infolge gestiege-

nen Ordervolumens im Bereich Biomaterialien wider.

Kostenstruktur und Ergebnis

Die sonstigen betrieblichen Ertrdge sind im dritten
Quartal leicht auf 0,4 Mio. € gestiegen. In den ersten
neun Monaten sind die sonstigen betrieblichen Ertrage
von 3,6 auf 2,2 Mio. € gesunken. Sowohl das Berichts-
als auch das Vorjahr sind durch Sondereffekte beein-
flusst. Die Berichtsperiode enthalt Effekte i.H.v 1,0 Mio. €
aus dem Verkauf der restlichen Anteile an der aap BM
productions GmbH und 0,3 Mio. € aus einer Vorabgebiihr
fiir einen im zweiten Quartal 2014 abgeschlossenen
Liefervertrag mit einem fiihrenden Dienstleister im US-
Der Vor-

jahreszeitraum enthélt eine Vorabgebiihr aus dem im

amerikanischen Gesundheitswesen.

ersten Quartal 2013 abgeschlossenen Entwicklungs- und

Liefervertrag bei gleichzeitiger Abbildung der Aufwen-
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Total Group sales, including discontinued operations,

amounted to € 23.0 million.

Total operating performance includes changes in inven-
tories and capitalised internally produced assets and
development work in addition to sales revenue from
ordinary business activity. In the third quarter, total
operating performance rose, due primarily to higher
sales revenues, from € 7.4 million to € 8.3 million. Total
operating performance rose by 20% in the first nine
months due to higher sales revenues and the build-up
inventories from € 20.2 million to € 24.2 million.
Excluding the effect on sales of the € 2.1 million devel-
opment and supply contract, the increase was 32%. The
€ 1.0 million increase in inventories was due mainly to
the build-up of inventories in the first quarter to ensure
delivery capability in the Trauma sector. It also reflects
the higher volume of orders processed as a result of the

increase in orders in the Biomaterials sector.

C Cost Structure and Result )

Other operating income rose slightly by € 0.4 million in
the third quarter. In the first nine months of 2014 oth-
er operating income fell from € 3.6 million to € 2.2 mil-
lion. Special effects influence both the reporting and the
previous year. The reporting period includes € 1.0 million
in effects of the sale of the remaining shareholding in
aap BM productions GmbH and € 0.3 million in advance
payment for a supply contract signed in the second
quarter of 2014 with a leading US healthcare provider.
The figure for the previous year included an advance
payment for the development and supply contract
signed in the first quarter of 2013 and expenses
incurred in the disposal of the corresponding intangible

assets (with a net effect of € 2.2 million) plus the sale
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dungen aus dem Abgang der entsprechenden imma-
teriellen Vermdgenswerte (Nettoeffekt: 2,2 Mio. €) und
andererseits den Verkauf von 67 % der Anteile am Toch-
terunternehmen aap Joints GmbH im zweiten Quar-
tal 2013 mitin Hohe von 0,8 Mio. €. Ohne Beriicksich-
tigung der vorgenannten Effekte ergibt sich fiir den
Neunmonatszeitraum eine Steigerung der sonstigen be-

trieblichen Ertrage von 0,6 Mio. € auf 0,9 Mio. €.

Die Materialaufwendungen stiegen im dritten Quartal
von 2,2 Mio. € auf 2,8 Mio. €, fiir den Neunmonatszeit-
raum stiegen die Aufwendungen von 5,9 Mio. € auf 8,5
Mio. €. Die um in den Umsatzerldsen enthaltene Son-
dereffekte bereinigte Materialaufwandsquote (bezogen
auf Summe aus Umsatzerlésen und Bestandsverdn-
derung) liegt in den ersten neun Monaten weiterhin
mit 37 % Gber dem Niveau des vergleichbaren Vorjah-
reszeitraums von 35 %. Ursachlich fiir den Anstieg der
Materialaufwandsquote sind vor allem eine verdnder-
te Produktmix-/ Umsatzstruktur als auch wesentlich ge-
stiegene Fremdleistungsaufwendungen, die temporar
notwendig sind um die Lieferfahigkeit abzusichern. Der
Anteil an Fremdleistungen im dritten Quartal 2014 ist
unverandert hoch. Wir erwarten, dass die Optimierung
in den Produktionsabldufen bis zum Ende des Jahres
abgeschlossen ist und sich danach der Anteil an Fremd-

leistungen signifikant verringert.

Die Personalkostenquote (bezogen auf die Gesamtleis-
tung) sank in den ersten neun Monaten bei stark gestie-
gener Gesamtleistung und moderat gestiegenen Per-
sonalkosten von 41 % auf 36 %. Im Zuge des Verkaufs
der Auftragsfertigungsaktivitaten verringerte sich die
Mitarbeiterzahl von 290 (31.12.2013) auf 224 zum Ende
des dritten Quartals. Im vierten Quartal 2014 sind wei-
tere Personaleinstellungen im Bereich Produktion
und produktionsnahen Bereichen geplant, um insbe-
sondere unsere ambitionierten Umsatzziele im Bereich

Trauma erreichen zu kdnnen.
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of 67% of the shares in the aap subsidiary aap Joints .“

GmbH in the second quarter of 2013 for € 0.8 million.
Excluding these effects, other operating income rose
from € 0.6 million to € 0.9 million in the first nine
months of 2014.

The cost of materials rose in the third quarter from € 2.2
million to € 2.8 million and in the first nine months from
€ 5.9 million to € 8.5 million. The cost of materials ratio
(in relation to the sum total of sales revenue and
changes in inventories) adjusted by special effects out
of sales revenues continued in the first nine months to
be higher than in the previous year at 37% (previous
year, like for like: 35%). The higher cost of materials
ratio is due mainly to the change in product mix and
sales structure and to much higher expenses for third-
party services required temporarily in order to ensure
delivery capability. The share of third-party services
continued to be high in the third quarter. We anticipate
completion of production process optimisation by the
year's end, from which the share of third-party services

will decline significantly.

The personnel expenses ratio (in relation to total oper-
ating performance) fell from 41% to 36% in the first
nine months of 2014 along with a sharp rise in total
operating performance and a moderate increase in per-
sonnel expenses. In the course of the disposal of the
contract manufacturing business the number of
employees fell from 290 as of 31 December 2013 to 224
at the end of the third quarter. In the fourth quarter of
2014 new hirings are planned in Production and allied
areas to enable us in particular to achieve our ambitious

sales targets in the Trauma sector.

Other operating expenses were unchanged in the third
quarter at € 2.3 million. In the first nine months they
rose from € 6.4 million to € 6.8 million. These higher

expenses were due mainly to legal and consulting costs

aap Implantate AG ¢ Quarterly 3|14
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BEFA@® Dic sonstigen betrieblichen Aufwendungen liegen im
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dritten Quartal unverdndert bei 2,3 Mio. € wiahrend in
den ersten neun Monaten ein Anstieg von 6,4 Mio. €
auf 6,8 Mio. € zu verzeichnen ist. Ursachlich fiir die
Kostenerh6hung sind vor allem Rechts- und Beratungs-
kosten im Zusammenhang mit dem Abschluss des Lie-
fervertrags mit einem im US-amerikanischen Dienst-
leister, der Evaluierung von strategischen Optionen fir
die aap Biomaterials GmbH, dem strukturierten Markt-
screening fir mdgliche Akquisitionsalternativen, sowie
erhdhte Miet- und Umbaukosten des Standorts Berlin
im Rahmen der Kapazitdtserweiterung und gestiege-
ne Vermarktungsaufwendungen (Werbe- und Reisekos-
ten als auch Kosten der Warenabgabe) im Zuge des wei-
teren Marktrollouts unseres LOQTEQ®- Plattensystems.
Aufgrund der verbesserten Gesamtleistung und unter
Beriicksichtigung der Einmaleffekte bei den Rechts- und
Beratungskosen im Rahmen der Evaluierung der oben
genannten strategischen Optionen verringerte sich die
Quote der sonstigen betrieblichen Aufwendungen im
dritten Quartal von 28 % auf 26 % bezogen auf die

ersten neun Monate von 29 % auf 27 %.

Die planméBigen Abschreibungen sind sowohl im drit-
ten Quartal als auch im Neunmonatzeitraum leicht um

0,1 Mio. € gestiegen.

Das EBITDA verringerte sich in den ersten neun Monaten

von 3,2 Mio. € auf 2,4 Mio. €, wobei in beiden Jahren

nachfolgende Sondereffekte enthalten sind:

® 2014:Verkauf von Anteilen an assoziierten Unter-
nehmen (0,9 Mio. €), Vorabentgelt aus Abschluss
eines Liefervertrags (0,3 Mio. €) und diverse Pro-
jekte zur Evaluierung zur zukiinftigen strategischen
Ausrichtung der aap Gruppe (-0,1 Mio. €), davon
-0,1 Mio. € im dritten Quartal
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incurred in connection with the conclusion of a supply
contract with a US service provider, t